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Face aux défis de la sécurité
alimentaire mondiale, 'Afrique
émerge comme un acteur
stratégique du secteur agricole.
Riche en terres arables et en main-
d'ceuvre jeune, le continent attire de
plus en plus d'investisseurs. Le
négoce agricole, qui englobe I'achat,
la transformation et la
commercialisation de produits
agricoles, devient un secteur clé. En

2025, il représente une opportunité

Majeure pour générer des revenus
durables tout en soutenant les
économies locales.

Des modéles économiques
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innovants et inclusifs

Coopératives agricoles, partenariats
public-privé, fintech agricoles... Le
négoce agricole se modernise grace
a l'innovation. Les acteurs integrent
les nouvelles technologies pour le
suivi des récoltes, la tracabilité, ou
encore la logistique, rendant le

secteur plus transparent et rentable.

Un marché local et
international en expansion

La demande pour des produits tels que le
cacao, le mais, le manioc ou encore
I'anacarde explose, tant sur le marché
local gqu’a I'export. Les circuits courts se
structurent et de nouvelles chaines de
valeur voient le jour. En s'insérant dans
ces filieres, les investisseurs peuvent
sécuriser leurs marges tout en répondant
a une demande croissante.

A




Unimpact local
immeédiat et mesurable

Investir dans le négoce agricole,
c'est aussi contribuer a
l'autonomisation des producteurs, a
la création d’'emplois ruraux et a la
stabilisation des prix. Les retombées
économiques et sociales sont
significatives, notamment dans les
zones reculées.

Global Aktion Holding vous
accompagne dans vos
investissement agricole

1.Etudiez les cycles de

production et de Chez Global Aktion, nous assurons la

commercialisation des mise en relation avec des

produits visés. producteurs fiables, facilitons I'achat
2.Nouez des partenariats en gros, et structurons des chaines

locaux (coopératives, d'approvisionnement stables.
agriculteurs, transporteurs).

3.Misez sur la qualité et la

tracabilité pour acceder a Notre expertise logistique et

des marchés premium. uridi tit
4.Anticipez les besoins en et ‘Iqu.e wislel il ol

stockage, logistique et acces simple, rentable et

transformation. sécurisé au négoce agricole
5.Prévoyez une structure africain

juridique adaptée au
commerce agricole




